Spezieller 1GV Serviceordner
inkl. Aufbereitung und Uber-
arbeitung alle drei Jahre, auto-
matische Leistungsverbesserung
durch vereinbarte IGV Updategarantie, Kunden-
1GV Qualitatsnetzwerk von tiber 160
selbststandigen Versicherungsmaklern, 1GV bEtre uun 9
Qualitatsnetzwerk durch externe Fach-
spezialisten, laufende Aus- und
Weiterbildung durch 1GV
Akademie und externe
Spezialseminare.

Entgegennahme
und Weiterleitung
der Schadensmeldung,
Uberwachung des Schadens-
falles bis zur Zahlung, Vermittlung
von Partneranwilten spezialisiert
in den Fachbereichen, Organisation
eines Prozesskostenfinanzierers,
Organisation eines Schadensanierers,
Schadensabwicklung zu
Fremdvertragen, erhdhter
Leistungsanspruch durch
spezielle 1IGV Produkte.

Analyse des bestehenden
Versicherungsbestandes,
Erstellung eines
individuellen Versicherungs-
und Deckungskonzeptes, Beratung
und Vermittlung aller am Markt
angebotenen Versicherungsprodukte
samtlicher Versicherungsunternehmen,
unabhidngige Marktanalyse,
Entwicklung von Speziall6sungen
mit erweiterten 1GV
Deckungsbausteinen.
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Schadens-
management

1GV Qualitatsnetzwerk von
iiber 160 selbststandigen
Versicherungsmaklern mit
Bildungszertifikat.

1GV Akademie mit tiber 800
Mitarbeitern und bestens
geschultem Personal.
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HELMUT SCHOBER Versicherungsmakler GmbH

Mitglied der IGV AUSTRIA
Filzmoos 200 - A-5532 Filzmoos
info@helmut-schober.at, www.helmut-schober.at
Handy: +43 (0)664 2434910, Tel.: +43 (0)6453 8400, Fax: +43 (0)6453 8400-20
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VERSICHERUNGSMAKLER GMBH Wenn,S daran ankommt!

Vorteile der Freien IGV Makler Austria im direkten Leistungsvergleich:

AUSSEN- | FREIER IGV-
DIENST MAKLER | MAKLER

DIENSTLEISTUNG ERKLARUNG DER DIENSTLEISTUNG

RECHTLICHE GRUNDLAGE

Fiir ein Unternehmen

Dienstvertrag mit einem Versicherungsunternehmen: /
Der Berater ist dem Versicherer verpflichtet und gebunden.

Information und
Analyse

Konzept und
Angebote

Umsetzung und

Betreuung Maklervertrag mit dem Klienten: Der Berater ist nur dem

Klienten verpflichtet und unabhéngig.
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Fir die Klienten

KUNDENBERATUNG
Im Erstgesprach erfahren Sie Auf Basis des Erstgespraches Nachdem Sie Thre Entscheidung Analvse Unabhingige Analyse aller bestehenden / /
alles tiber unsere Dienstleis- erstellen wir Thr personliches getroffen haben, setzen wir Thre . Versicherungen des Klienten
orteile. W Konzept. Dazu passend wird Auswahl um. Ab diesem Moment et Erstellung eines individuell maBgeschneiderten / /
eine umfassende Marktanalyse erledigen wir fiir Sie samtliche Versicherungs- und Deckungs-Konzeptes
zu den jeweiligen Produkten Vertrags- und Schadensangele- Entsprechend des Konzeptes aktuelle Analyse der
. g . " g g e s am Markt erhéltlichen Produkte / /
vorgenommen. Wir finden fiir genheiten. e— T E———— .
. . . eratung und Vermittlung der besten am Mar
Sie die optimalen Anbieter. iz v e el G Wniermd s angebotenen Versicherungsprodukte / /
. Entwicklung von Speziallosungen mit erweiterten 1GV-
UGy Sppellisorgen Deckungs-Bausteinen, Bedingungen und Klauseln /

SCHADENSMANAGEMENT

- . . Entgegennahme und Weiterleitung der
Versi Ch erun gen SCh d d en US Schadensmeldung an die zustindige Versicherung /
- - SEervice Management Aktives Schadensmanagement, Steuerung
icher ein gutes Gefii - und Beeinflussung der Abwicklung
0 e
. Organisation eines entsprechenden
Sanierun g P
g Schadenssanierers

- Uberwachung des Schadensfalles bis hin
Uberwachung

zur erfolgten Zahlung der Versicherung

Sie wollen ein unbeschwertes
Gefiihl in allen Situationen des
Alltags haben? Genau das ist
unser Ziel. Wir tibernehmen die
Verantwortung. Wir sichern Thre
finanzielle Existenz und helfen
Thnen, Kosten zu sparen. Rich-
tig versichert zu sein bedeutet
auch, dass die Pramien fur Sie
nachvollziehbar sind. Als unab-

hangige Versicherungsmakler
suchen wir fiir Sie die ideale
Loésung und sind weder an ein
Produkt noch an ein bestimm-
tes Versicherungsunternehmen

gebunden.

Im Leistungs- oder Schadensfall
zeigt sich die Qualitdt des Versi-
cherungsschutzes und des Part-
ners. Wir bieten im Schadensfall
rasche und sichere Abwicklung
und setzen uns personlich fiir Thr
Anliegen ein, auch und gerade
dann, wenn die Versicherung
die Deckung ablehnt. Sie als
Kunde profitieren vom Wissen
und der jahrelangen Erfahrung
in der Abwicklung von Versiche-
rungsschaden sowie unserem
ausgezeichneten Netzwerk von
spezialisierten Sachverstandigen
und Rechtsanwélten.

Fach-Anwilte
Finanzierung
Fremdvertrage

Hohere Anspriiche

Vermittlung von auf den jeweiligen
Fachbereich spezialisierten Anwalten

Nach Bedarf Organisation eines
Prozesskosten-Finanzierers

Schadensabwicklung auch bei
Fremdvertrdgen

Erhdhte Leistungsanspriiche durch
spezielle 1IGV-Produkte

ZUSATZLICHE KUNDENBETREUUNG
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Drei-Jahres-Check
Auto-Update
Makler-Netzwerk

Fachspezialisten-Netzwerk

Qualititscheck und Uberarbeitung samtlicher
Vertrdge alle 3 Jahre auf Wunsch des Klienten

Automatische Leistungsverbesserung durch

vereinbarte 1GV-Update-Garantie

1GV-Qualititsnetzwerk von tUiber 160
selbststandigen Versicherungsmaklern

1GV-Qualitatsnetzwerk durch
externe Fachspezialisten

Laufende Aus- und Weiterbildung durch

Faidalidrig 1GV Akademie und externe Spezialseminare
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